Das Unternehmen

Schiifer Elektronik GmbH in Aachern
forderte

Herrn Christoph Stripf

durch die Teilnahme an dem Gustav Késer Training

Verkauf

estehend aus 5 Trainingstagen und Transférphasen mit

Umfang: Intefyall-Traifnin
u - und Nachbereitung der Trainingstage

Aufg r

Inhalt: Bedeutung der i

i llen‘Grundeinstellung
Antriebskréfte furg }gytetes und erfolgsorientiertes Handeln

Wie présentiere ich dasfPr das Unternehmen, mich selbst wirkungsvoll?
Resultatorientierte Kun@a‘ Verhandlungstechnik, Reklamations-
a ng, Preisdurchs : hluss, etc.) :
Auf- und A u erfolgreicheg smanagements
Efﬂzien% mit der Zeit
Wir {iberreichen diese/ at mit d inschen fir den
personlichen Erfolg. ﬁf

Stuttgart, den 28. September 2015
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